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Cette formation a pour objectif de vous aider a repérer des pros )%CL* a fort potentiel, grace a un UOCC»»>U‘* de maturation automatique, definit au sein
de Account Lm gement (Pardot). Apprenez a automatiser les actions qui amenent vos prospects usguau po Nt ou les commerciaux peuvent les
approcher directement pour \Jomture une vente et entamer une ’%,dt\@h alongterme.
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Accessibilite

© =

Entre 6 et 10
stagiaires

Ameénagement
possible pour les
situations
individuelles
specifigues

Délai d'acces

X

Planning de
session
disponible sur
notre site internet
v.itbrm.com/f

rmation

Pour gjuster au
mieux la date
dentree en
formation en cas
de situation
individuelle
specifigue, merci
de contacter
Audrey par email
audrev@itbrm.co

Sulvi d'execution

O

Emargement par
Y% journee co-
signe du
formateur et
stagiaires

Justificatif de
connexion

Evaluation

YORN

Recueil des
attentes

Auto

diagnostique de
fin de formation
pour le stagiaire

Evaluation a
chaud a la finde
la formation par le
formateur

Validation

v

Formation
professionnelle
sans vocation
certifiante

Remise d'un
certificat de
realisation sous
reserve
d'assiduite
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